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Das Best-of-Breed-Prinzip.

VA VA VAN

Fir die Anforderungen der Zukunft braucht es
komplementare und vernetzte SaaS-Angebote.
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Primarsysteme konnen

“Gravitationszentren” \\Q

[<ﬁ von Okosystemen werden.



Niemar chann

allesallein.
sich auf ihre

]

: ; eigenen Stéicken. verkniipft.



In anderen Branchen sind Okosysteme léngst etabliert.

Forsems

Gegrindet 2015 >100 Partner integriert

Bewertung von 8,5 Mrd. Euro



3 Kernelemente von Okosystemen

die richtige Kooperation interoperable
Einstellung & Offenheit Software



Okosysteme benétigen neue Geschéaftsmodelle.
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Ich verdiene nicht an
der Offnung von
Schnitstellen,
sondern anden
Umsatzen meiner
Okosystem-Partner

\

Ich verdiene nicht
nur am Zugang zv
meiner
Technologie,
sondern auch am
Zugang zu meiner
Kundenbasis.
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Ich binde Kunden
nicht durch
Lock-in-Effekte,
sondern indem
ich lhre Probleme
Iose und echte
Mehrwerte biete.
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In 3 Schritten zum Okosystem

Software interoperabel denken und entwickeln.

Immer offen sein fir sinnvolle Produkt-Verknipfungen.
Mehr Kooperationen, weniger Wettbewerb (“Coopition”).

Die Strategie und die Geschaftsmodelle entsprechend
ausrichten.




Offene Okosysteme, offener Austausch ;)
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@ arztkonsultation

o | fihrender unabhangiger Anbieter fir
Jan Zeggel sichere Videokommunikation im
Chief Operating Officer Gesundheitswesen
jan.zeggel@arztkonsultation.de Jetzt
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